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IMPRESE/1.”azienda di Cornedo nota per il marchio International Plast & stata rilevata dalla societa Euro Sopa

Icos, unincubo periladri

La ditta e leader nell’antitaccheggio e ora
inuovi soci hanno investito molto nei nuovi
mercati. «Grandi possibilita di crescita»

Marino Smiderle
CORNEDO

Iladruncoli del supermercato
fannola fortuna della Interna-
tional Plast di Cornedo. Se non
ci fossero questi professionisti
del furtarello, 'azienda della
valledell’Agno non avrebbe ra-
gione di esistere. Poiché inve-
ce il danno da furto & stimato,
nei soli negozi italiani, in 2,6
miliardi di euro I'anno, ecco
che quei sofisticati sistemi an-
titaccheggio diventano fonda-
mentali per arginare il fenome-
no. Ed é proprio in questo set-
tore che la International Plast
¢leader. Qualcuno coniuga an-
corail verbo al passato, in veri-
ta, poiché le vicende riguar-
danti il fondatore, Emilio Co-
sta, negli anni scorsi spinsero
l’'aziendasull’orlo del fallimen-
to, per poi virare sul concorda-
to preventivo.

«Acquapassata - afferma Ma-
nuel Fabbri, general manager
di Icos Technology, la societa
titolare del marchio -. Adesso
c’€¢ una nuova proprieta, che
ha investito parecchio nel ri-
lancio, e un nuovo manage-
ment deciso a raggiungere gli
ambiziosi obiettivi prefissati».

Occorre fare un salto indie-
tro di un anno, quando la hol-
dingvaresina Euro So.pa., pre-
sieduta da Luciano Antonio
Vailati, decise di acquisire il
controllo dell’azienda di Cor-
nedo. «Abbiamo condotto

un’indagine accurata - rivela
Stefano Masullo, consigliere
di amministrazione della hol-
ding - e siamo stati d’accordo
nel valutare molto interessan-
te e profittevole I'investimen-
to. Aldiladelle vicende contro-
verse degli ultimi anni, I'idea
del fondatore dell’azienda re-
sta geniale. E non bisogna di-
menticare che ilmarchio Inter-
national Plast € sinonimo di
massima qualitd nel settore
dell’antitaccheggio. Noi abbia-
mo portato un nuovo approc-
cio al mercato e nuove risorse
per poter affrontare la sfida
della globalizzazione con mag-
giori possibilita di successo».

Oltre che in Icos Technology,
Euro So.Pa. possiede parteci-
pazioni di controllo in Satur-
nia Stones (una societa che ge-
stisce una cava di travertino a
Saturnia) e in Ares (una socie-
ta che realizza ponti radio nel
settore petrolifero). «Si tratta
di realta produttive che sono
completamente diverse - osser-
va Masullo - ma che hanno un
punto in comune: sono tutte
leader nella rispettiva nicchia
di mercato. E non occorre fare
fatturati enormi, I'importante
eriuscire a fare utili».

Il fatturato dell’azienda di
Cornedo, a cui & stato affianca-
to uno stabilimento produtti-
vo a Castelseprio (Varese), ora
sfiora i 3 milioni di euro, ma
l'obbiettivo € di arrivare rapi-
damente aquota5. «Eunapic-

cola azienda con grandi possi-
bilita di crescita - afferma Fab-
bri - e se penso, in particolare,
alla quota di mercato che dete-
niamo nel comparto antitac-
cheggio per l'ottica, credo che
le possibilita di crescere anco-
ra siano parecchie. Dal punto
divistadelladistribuzione, ab-
biamo in corso contatti con il
mercato australiano che po-
trebbe garantirci il salto di-
mensionale. Ma per altri versi
continuiamo a contare anche
sul canale diretto, che ci sta
dando grandi soddisfazioni».

Da un punto di vista tecnico,
Icos Technology ha realizzato
un nuovo sistema a doppia
iniezione del materiale plasti-
co, che consente il doppio ac-
coppiamento di due materiali
di diversa consistenza.

«Tecnologicamente le nostre
applicazioni, sono basate su
differenti tecnologie quali
Tacustico-magnetico e la ra-
dio-frequenza - spiega Fabbri -
fino ad arrivare alla piti recen-
teformadi ”non disattivabile”.
Abbiamo estesolanostra gam-
ma, con prodotti che consento-
no di proteggere articoli di lar-
go consumo quali bottiglie,
profumi, articoli sportivi, la-
mette da barba, batterie e
quant’altro di valore apprezza-
bile, suscettibile al furto. Que-
sto ci consente di affrontare
nuovi mercati proponendo il
prodotto ideale per la singola
esigenza». ¢

Il consiglio di amministrazione della societa varesina Euro Sopa

IMPRESE/2. Piu1 presenza nei supermercati

Cresciutodel 20%
il fatturato della Fitt

SANDRIGO

Fitt conferma la propria lea-
dership sul mercato mondiale
del tubo in PVC al termine di
una stagione che ha visto il
consolidamento dell’azienda
su nuovi mercati, il raggiungi-
mento di partnership con i
maggiori attori del comparto
ed un incremento del 30% del-
la raccolta ordini rispetto allo
scorso anno. «Fitt ha concluso
la stagione 2006/2007 con un
+20% di fatturato - commenta
il presidente Alessandro Mez-
zalira - che ribadisce la cresci-
ta costante sia sui mercati

emergenti, in particolare quel-
li del’Europa dell’Est, sia in
quelli gia consolidati».

Significativiiconsensiraccol-
ti in Inghilterra: nonostante il
mercato anglosassone risulti
particolarmente difficile e inte-
ressato prevalente ad un pro-
dotto di fascia bassa, Fitt € riu-
scitaad imporre anche prodot-
ti di alta gamma. Ha stretto
inoltre accordi commerciali
con le principali catene della
grande distribuzione: grazie a
questiimportanti contratti, ha
scalzatola concorrenza, garan-
tendo ai propri prodotti una
presenza sempre pitl capillare
sugli scaffali della Gdo. ¢

ASSOARTIGIANI. Nel primo semestre 2007

‘Torna a crescere
I'occupazione
nel Vicentino

Un +1,2% omogeneo per
aree in provincia e comparti

VICENZA

Si inverte la tendenza, torna a
crescere I'occupazione nell’ar-
tigianato: dopo qualche seme-
stre di sofferenza, i segnali del-
la ripresa si manifestano an-
che attraverso un rilancio del-
la domanda di lavoro. E quan-
to emerge dall'indagine dell’
Osservatorio dell’Associazio-
ne artigiani relativamente al
primo semestre del 2007, che
segna un incoraggiante +1,2%
rispetto all’anno precedente.
Una crescita ben distribuita
trale aree della provincia e tra
i comparti economici (anche
se per alcuni la voce € ancora
negativa), garanzia di una cre-
scita omogenea e percio stati-
sticamente apprezzabile (vari-
cordato che I'indagine si basa
suun campione di 2.912 impre-
se artigiane della provincia
per 13.890 dipendenti in tota-
le). Alivello territoriale si nota
che i valori di variazione risul-
tano compresi tra il dato dell’
area di Agno-Chiampo (-1,4%)
e il miglior valore di Vicenza e
cintura (+3,5), con Area Berica
a+0,7,Bassano-Marostica atte-
stata su un lieve -0,1, Schio
+1,0, Thiene con +2,9.

Quanto ai settori produttivi,
gli occupati nel Manifatturie-
ro tornano a crescere dopo tre
anni di stallo (+0,5%); anche

nelle costruzioni sitornaad as-
sumere (+1,9). Si attenua cosi
quel fenomeno di “frammenta-
zione” del settore edile inizia-
to tre anni fa, con un aumento
del numero delle imprese e un
calo dellaloro dimensione me-
dia. Ma sono i servizi a far se-
gnare i migliori risultati, se-
gno di un rilancio dei consumi
privati forse sospinti dal gene-
rale miglioramento delle
aspettative (+3,4%).

Arti sanitarie e varie segna il
miglior risultato con un
+13,8%, seguono estetica
(+4.,9) ed autoriparatori (+3,1).
Buoni il +6,3 di alimentari e il
+8,1 dell’edilizia, con +3,5 de-
gli affini. La meccanica segna
un ottimo +2,1%, i trasporti un
+1,5, mentre altre categorie
del manifatturiero come abbi-
gliamento (-0,6), legno (-0,2),
ceramica (-8,7) etessile (-2,7) si
trovano ancora in unasituazio-
ne di stallo o di riorganizzazio-
ne. I segnali moderatamente
positivi della Fiera di settem-
bre fanno sperare, ma nel set-
tore orafo siamo ancorain fles-
sione (-8,6%).

I dipendenti comunitari so-
no cresciuti del 2,0%, gli extra-
comunitari scendono dal 16 al
15,6% del totale: pare questala
soglia fisiologica della capaci-
ta di inclusione di manodope-
ra straniera da parte dell’arti-
gianato vicentino. ¢

REGIONE. Il vice presidente Zaia respinge I'accusa di ritardi

Saranno pronti entro ’anno
i bandi peril Piano rurale

VENEZIA

Risponde a stretto giro di po-
sta Luca Zaia, vice presidente
della Regione, a chi lamenta o
temeritardi a Venezia nell’ero-
gareifinanziamenti all’agricol-
tura, in base al Piano di svilup-
po rurale. «Posso attribuirmi
un ritardo di circa un mese -
spiega - perché abbiamo rifiu-
tato una prima impostazione
dell’accordo nazionale fra Sta-
to e regioni. Ma quel ritardo &
servito per fare arrivare in Ve-
neto 100 milioni di finanzia-
menti in piu per la nostra agri-
coltura, tolti a Sicilia, Calabria,

Basilicata, Puglie e Campa-
nia».

Confagricoltura Vicenza in
particolare faceva notare che
la Regione non ha ancora
emesso i bandi per I'assegna-
zione dei fondi e auspica che
«non ci si perda in inutili cam-
pagne elettorali».

«I1 Veneto - precisa Luca Za-
ia-erastatala primaregione a
consegnare unasuabozza, pur
nell’assenza di una qualsiasi
indicazione da parte della
Commissione europea. A Bru-
xelles il Psr € stato approvato
soloil 19 settembre: non si pud
pretendere che i bandi venga-
no emessi due giorni dopo, &

solo un attacco gratuito. Ades-
so stiamo incontrando gli agri-
coltori di tutte le province per
presentareil piano e raccoglie-
re indicazioni. L’altra sera in
Fiera a Vicenza cerano 800
persone, ma nessuno si € alza-
to per ripetere quelle critiche.
Se vogliono possono farlo que-
staseraa Padova, per un analo-
go incontro nel Centro Papa
Luciani: sono sempre diposto
ad ascoltarli».

Dopo questi incontri il 22 si
riunira a Venezia il tavolo ver-
de regionale, con Coldiretti
Confagricolturae Cia. I bandi-
annunciaZaia - dovrebbero ar-
rivare entro 'anno». ¢

RISTORAZIONE. Domani buffet inaugurale

Sede rinnovata
per Serenissima

VICENZA

Domani alle 12 Serenissima Ri-
storazione inaugura il proprio
self service di viale della Scien-
za 26 con un buffet aperto al
pubblico, per presentare uffi-
cialmente il locale, completa-
mente rinnovato e ancora pil
accogliente. E un’occasione di
ritrovo per chi gia sceglie ogni
giorno Serenissima per la pro-
pria pausa pranzo, ma anche
Popportunita di conoscerla e
provarla perla primavolta. Gli
spazi del self service grazie alla
ristrutturazione sono oggi co-
lorati e particolarmente con-

fortevoli. Serenissima vuole in-
fatti garantire un servizio im-
peccabile alla clientela in ter-
mini di qualita e varieta dei pa-
sti, rivolgendo anche una parti-
colare attenzioneal caloree all’
accoglienza che la ristorazio-
ne deve saper offrire, per ren-
dere la pausa pranzo un mo-
mento piacevole.

Dalla sua nascita, a Vicenza
nel 1983, Serenissima Ristora-
zione in pochi anni é passata
dai 200 pasti al giorno (serviti
ai lavoratori delle zona indu-
striale vicentina) ai 150 mila at-
tuali, diventando leader nel
campo della ristorazione com-
merciale e collettiva. ¢

CONFCOMMERCIO. Controversie sprint

Domani convegno
sulla conciliazione

VICENZA

Risolvere le controversie tra le
parti, consumatori o imprese,
significa normalmente affron-
tare tempi lunghi e costi spes-
S0 eccessivi. Ma c’e€ un servizio
della Camera di Commercio,
che offre un’alternativa alla
giustizia ordinaria, la concilia-
zione, uno strumento rapido,
efficace ed economico,in cuile
parti prevengono o pongono fi-
ne ad una lite mediante la fir-
ma di un atto, con I’'assistenza
professionale del conciliatore.

Per illustrare questo servizio
laCameradi Commerciohaor-

ganizzato un ciclo di incontri,
rivolto ai consumatori e alle
aziende, offerto gratuitamen-
te fino al 30 novembre.

La prossima riunione doma-
ni nella sede di Via Faccio del-
la Confcommercio alle 15.30.
Partecipano Alessandra Bozzo-
li, responsabile dell'ufficio Ar-
bitrato e conciliazione della
Cameradi commerecio, il conci-
liatore camerale Antonia Lago
ed Ettore Mondella, della dire-
zione affari legali di Vodafone
Omnitel, che portera una con-
creta testimonianza d’impre-
sa. Info: sito Internet www.vi.
camcom.it/conciliazione.ht-
ml. ¢
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orari:

17.30 - 22.30
sabato e domenica 10 - 22.30

Disegnato in Italia: 109% design.
Mol padighona 11 una mccolta significativa della produzione
dal marchi 1op o DESIGM.

Iniziative 2007 _

Home Gallery: tante idee esclusive per la tua casa.
Mela galerin 78, un'esposizions di anicoll originall nati daila
craativith di giovani artisti @ dallp tradisons manifatburiens artigisna.

Casda

misura

casa su misura
salone arredo edilizia complementi

6-14 ottobre padovafiere

Scopri il glormo dedicato a te ed entri con 1€°
Luned] 8 residenti provincia di Vicenza & Venazia

Ingresso 5 Euro_

Martedl O residenti provincia & Treviss
Mercoled] 10 tuite e donne

Glowad] 11 gicvani coppia sotta | 30 anni
“Pradaiilareds ale casse decurtans 3 Senlih che St e condion Refumiln




